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INFORMACJE OGÓLNE O RYZYKUZa³¹cznik nr 5
(dalej „Za³¹cznik”)

Niniejsze informacje zawieraj¹ przegl¹d podstawowych rodzajów ryzyka zwi¹zanych z inwestowaniem w instrumenty inwestycyjne w zwi¹zku z us³ugami inwestycyjnymi œwiadczonymi przez firmê AKCENTA CZ, a.s. (da-
lej „Firma“). Niniejszych informacji nie mo¿na uwa¿aæ za kompletne i wyczerpuj¹ce pouczenie o wszystkich aspektach zwi¹zanych z ryzykiem inwestowania w instrumenty inwestycyjne. Klient powinien siê zapoznaæ w 
jak najwiêkszej mierze z mo¿liwym ryzykiem planowanej inwestycji w instrumenty inwestycyjne. W przypadku jakichkolwiek problemów lub pytañ Klient powinien zapoznaæ siê bardziej szczegó³owo z poszczególnymi 
rodzajami ryzyka zwi¹zanymi z inwestowaniem w instrumenty inwestycyjne, ew. za¿¹daæ kolejnych niezbêdnych informacji od Firmy jak równie¿ osoby zawieraj¹cej transakcje na rynku kapita³owym. 

Klient                                                                                                     

Oœwiadczenie Klienta:
Oœwiadczam, ¿e zapozna³em siê z informacjami o ryzyku 
zwi¹zanym z inwestowaniem w instrumenty inwestycyjne, rozu-
miem podane tu informacje i jestem w pe³ni œwiadomy ryzyka 
zwi¹zanego z przedsiêwziêciami przy wykorzystaniu instrumen-
tów inwestycyjnych i jestem w stanie odpowiednio oceniæ 
zwi¹zany z tym stopieñ ryzyka, co potwierdzam poni¿szym pod-
pisem.
 

Ogólne ostrze¿enia dotycz¹ce ryzyka zwi¹zanego z inwestycjami
� Dochody poszczególnych narzêdzi inwestycyjnych osi¹gniête w poprzednim okresie nie stanowi¹ 

gwarancji dochodów osi¹gniêtych przez to samo narzêdzie inwestycyjne równie¿ w przysz³oœci.  
�Klient bierze pe³n¹ odpowiedzialnoœæ za prawid³owe odprowadzenie podatku z tytu³u uzyskanych 

dochodów z tytu³u narzêdzi inwestycyjnych.
�D³ugoœæ trwania inwestycji wp³ywa na stopieñ podejmowanego ryzyka.
�Wszystkie formy inwestowania w instrumenty inwestycyjne s¹ œciœle zwi¹zane z ryzykiem; ogólnie 

obowi¹zuje zasada, ¿e im wy¿szy oczekiwany dochód i/lub szerszy horyzont inwestycji, tym wy¿sze 
jest potencjalne ryzyko strat.

�Obni¿enie ryzyka jest mo¿liwe za pomoc¹ inwestowania w ró¿ne rodzaje instrumentów 
inwestycyjnych. 

�Dostêpnoœæ lub zdolnoœci sprzeda¿owe narzêdzi inwestycyjnych mo¿e siê ró¿niæ, st¹d istnieje ryzyko 
trudnoœci podczas kupowania/sprzedawania okreœlonych narzêdzi inwestycyjnych zgodnie z 
parametrami Dyspozycji Klienta, które dostarczy³ Firmie.

�Klient musi byæ œwiadomy tego, ¿e wybrana przez niego strategia oraz cele finansowe powinny 
odpowiadaæ jego profilu ryzyka. 

�Jeœli Klient nie w pe³ni rozumie warunki prowadzenia interesów oraz zakresu potencjalnej straty 
inwestowanych œrodków finansowych, które mog¹ w niektórych przypadkach nawet przekroczyæ 
sumê zainwestowanych œrodków, nie powinien braæ udzia³u w takich dzia³aniach. 

�[w celu ograniczenia ryzyka, na które jest Klient nara¿ony podczas inwestowania w instrumenty 
inwestycyjne, powinien na bie¿¹co obserwowaæ dane oraz informacje podawane do wiadomoœci 
publicznej przez Firmê jak i osób zawieraj¹cych transakcje na rynku kapita³owym lub przekazywane 
przez Firmê Klientowi; jeœli zajdzie potrzeba uzyskania aktualnych informacji lub udzielenia 
wyjaœnieñ do podanych do wiadomoœci publicznej i/lub przekazanych informacji, Klient powinien 
bezzw³ocznie skontaktowaæ siê z Firm¹.]

Podstawowe rodzaje ryzyka:
Podstawowymi rodzajami ryzyka powi¹zanymi z narzêdziami inwestycyjnymi oraz us³ugami 
inwestycyjnymi s¹ nastêpuj¹ce rodzaje ryzyka: kredytowe, rynkowe, operacyjne, p³ynnoœci i 
zaanga¿owania. Ryzyko rynkowe ponadto zawiera g³ównie: ryzyko stopy procentowej, walutowe oraz 
ryzyko finansowe, ponadto mo¿na równie¿ wyró¿niæ inne rodzaje ryzyka, m.in. ryzyko inflacji.
Opis wybranych podstawowych rodzajów ryzyka zwi¹zanych z narzêdziami inwestycyjnymi oraz us³uga-
mi inwestycyjnymi œwiadczonymi przez Firmê:
�Ryzyko kredytowe - polega na tym, ¿e d³u¿nik nie wywi¹¿e siê ze swoich zobowi¹zañ (nie wype³ni 
swoich obowi¹zków), na skutek niezdolnoœci finansowej lub niechêci do wywi¹zania siê ze zobowi¹zañ 
finansowych; niezdolnoœæ finansowa lub niechêæ do wywi¹zania siê ze zobowi¹zañ finansowych d³u¿ni-
ków do uregulowania swoich zobowi¹zañ mo¿e powstaæ w przypadku sp³acanych kredytów lub odsetek, 
z tytu³u papierów wartoœciowych, udzielonych gwarancji, interesów walutowych, dzia³añ prowadzonych 
na rynku finansowym lub innych stosunków okreœlonych w Umowie;
�Ryzyko rynkowe - chodzi o ryzyko straty na skutek zmian cen rynkowych w wyniku zmian warunków 
rynkowych.  Na ryzyko finansowe ma wp³yw fluktuacja dochodów na skutek chwiejnoœci rynku, wystawi-
one s¹ na nie wszystkie narzêdzia inwestycyjne, g³ównie akcje; 

� Ryzyko operacyjne - chodzi o mo¿liwoœæ powstania strat z powodu niewystarczalnoœci lub fiaska 
procesów wewnêtrznych, osób oraz systemów emitenta narzêdzia inwestycyjnego, osób zawiera-
j¹cych transakcje na rynku kapita³owym lub osoby trzeciej lub na skutek wydarzeñ zewnêtrznych. 
To ryzyko jest determinowane przez straty wynikaj¹ce z nieodpowiednich i/lub b³êdnych procesów 
wewnêtrznych, systemów oraz pierwiastka ludzkiego albo na skutek wydarzeñ wewnêtrznych, 
w³¹cznie z ryzykiem prawnym. Powodem strat mo¿e byæ np. wysy³anie œrodków finansowych na 
nieprawid³owe konto, zniszczenie danych elektronicznych w wyniku spadku napiêcia elektryczne-
go w sieci elektrycznej lub po¿aru itp.;
�Ryzyko p³ynnoœci - to ryzyko straty w przypadku ma³ej p³ynnoœci rynku narzêdzi inwestycyjnych, 

uniemo¿liwiaj¹cej szybk¹ p³ynnoœæ pozycji, przez co dochodzi do ograniczenia dostêpu do œrodków 
finansowych; p³ynnoœæ oznacza zdolnoœæ podmiotu do pokrycia, za pomoc¹ œrodków pieniê¿nych, 
swoich zobowi¹zañ w odpowiedniej wysokoœci i w okreœlonym terminie, ew. zdolnoœæ obiektu ure-
gulowania w ka¿dej chwili swoich zobowi¹zañ (ta zdolnoœæ jest naturalnie naruszona w przypadku 
niedostatecznej p³ynnoœci). Jeœli dojdzie do sytuacji, ¿e maj¹tek podmiotu nie mo¿e zostaæ szybko 
sprzedany, podmiot, choæ w zasadzie finansowo zdrowy/kompetentny, staje w obliczu problemów 
- g³ównie na skutek spadku wiarygodnoœci/zaufania do danego podmiotu, które zazwyczaj obja-
wia siê wzrostem wymagañ co do jego p³ynnoœci. W przypadku inwestycji w instrumenty inwesty-
cyjne nale¿y siê liczyæ z ryzykiem, ¿e na kurs danego narzêdzia inwestycyjnego wp³ynie prawdopo-
dobnie (negatywnie) niska p³ynnoœæ i/lub ¿e nie bêdzie mo¿na danego narzêdzia inwestycyjnego 
w wybranym momencie sprzedaæ lub kupiæ;
� Ryzyko finansowe - ogólnie mo¿na je zdefiniowaæ jako potencjaln¹ stratê finansow¹ podmiotu, 

tj. w ¿adnym razie ju¿ istniej¹c¹ realizowan¹ b¹dŸ nierealizowan¹ stratê finansow¹, ale stratê w 
przysz³oœci, na skutek danego narzêdzia inwestycyjnego lub portfela; 
�Ryzyko inflacyjne - oznacza niebezpieczeñstwo przyœpieszenia wzrostu cen towarów i us³ug w eko-

nomice, na skutek czego spadnie si³a kupna inwestycji, co wp³ynie na rzeczywist¹ dochodowoœæ 
narzêdzia inwestycyjnego; wysoka inflacja mo¿e spowodowaæ równie¿ osi¹gniêcie dochodów 
ujemnych,
�Ryzyko kredytowe - wp³ywa na dochody narzêdzia inwestycyjnego w ten sposób, ¿e zmienia siê 

poziom stawek odsetkowych (chodzi o ryzyko straty na skutek zmian cen narzêdzi inwestycyjnych 
czu³ych na stopnie odsetek); mo¿na ogólnie ustaliæ, ¿e na podwy¿szenie stopni odsetek reaguj¹ 
spadkiem cen zarówno akcje jak i obligacje, na obni¿enie stawek odsetkowych reaguj¹ wzrostem 
cen akcje jak i obligacje; wysokoœæ tego ryzyka zale¿y od przedmiotowego instrumentu inwestycyj-
nego, od struktury aktywów i pasywów emitenta, ew. od ich wra¿liwoœci na stopieñ odsetek jak rów-
nie¿ od innych czynników i okolicznoœci; 
� Ryzyko walutowe - w przypadku inwestycji w instrumenty inwestycyjne denominowanych w 

walucie obcej, ryzyko jak i mo¿liwy zysk czy te¿ ewentualna strata zale¿¹ nie tylko od ca³kowitego 
rozwoju ceny rynkowej danego narzêdzia inwestycyjnego, ale równie¿ rozwoju kursu wymiany; nie-
sprzyjaj¹cy rozwój kursu wymiany mo¿e w negatywny sposób wp³yn¹æ na ca³kowity rozwój 
inwestycji, zarówno w przypadku pozytywnego rozwoju danego narzêdzia inwestycyjnego. To ryzy-
ko mo¿na z³agodziæ poprzez odpowiednie zarz¹dzanie, dziêki któremu zostan¹ ograniczone mo¿-
liwe odchylenia w wartoœci narzêdzia inwestycyjnego od planowanej lub oczekiwanej wysokoœci, w 
zale¿noœci od zmian kursu walut.

Klient:

W                                                                                         

Dnia:

Klient:

W                                                                                         

Dnia:

Funkcja:

Imiê i nazwisko:

Funkcja:

Imiê i nazwisko:



1. Jakie zna Pan / Pani rodzaje narzêdzi inwestycyjnych, tzn., te, które w przypadku 
których potrafi Pan / Pani wyjaœniæ ich cechy i ró¿nice?

a) Spot walutowy (FX spot)
b) Forward walutowy (FX forward)
c) Swap walutowy (FX swap)
d) œwiadectwo udzia³u
e) depozyt z ustalonym terminem wyp³aty
f) inne ani¿eli wy¿ej podane FX derywaty (opcje, cross-curecncy swap, interest rate swap 

itp.)

2. Jakie rodzaje us³ug inwestycyjnych wykorzystuje lub wykorzystywa³(a) Pan  Pani? 
a) Portfolio management / zarz¹dzanie aktywami / zagospodarowywanie aktywów
b) Brokerage / zlecanie poleceñ / us³ugi poœrednika inwestycyjnego
c) Doradztwo inwestycyjne
d) inne

4. Z jak bardzo ryzykownymi transakcjami ma Pan / Pani doœwiadczenia?
a) Inwestycje w narzêdzia inwestycyjne, gdzie zawsze jest zapewniona p³atnoœæ nominalna-
b) Inwestycje, gdzie istnieje niebezpieczeñstwo ni¿szego zwrot inwestycji od kwoty zainwes-

towanej
c) Inwestycje, gdzie istnieje niebezpieczeñstwo ni¿szego zwrot inwestycji od kwoty zainwes-

towanej i w dodatku powstanie dodatkowych zobowi¹zañ (np. prowadzenie dzia³alnoœci 
handlowej na kredyt, spekulacyjne derywaty, krótkie sprzeda¿e itp.) 

3. Jakie rodzaje transakcji z narzêdziami inwestycyjnymi zawar³(a) Pan / Pani, 
ile i w przybli¿eniu w jakim ³¹cznym zakresie w ci¹gu ostatnich 3 lat? 

a)   Spot walutowy (FX) 
¿aden              do 10 transakcji               powy¿ej 10 transakcji 
do 15.000 PLN                od 15.000  do 80.000 PLN               wiêcej    

b)   Forvard walutowy (FX)
¿aden              do 10 transakcji               powy¿ej 10 transakcji 
do 15.000 PLN                od 15.000  do 80.000 PLN               wiêcej    

c)   Swap walutowy (FX)
¿aden              do 10 transakcji               powy¿ej 10 transakcji 
do 15.000 PLN                od 15.000  do 80.000 PLN               wiêcej    

d)   Inne ani¿eli podane derywaty FX
¿aden              do 10 transakcji               powy¿ej 10 transakcji 
do 15.000 PLN                od 15.000  do 80.000 PLN               wiêcej     

5. Klient osoba fizyczna - Ukoñczy³(a) Pan / Pani kierunek studiów ze specjalizacj¹ 
zwi¹zan¹ równie¿ z us³ugami finansowymi? 
Klient osoba prawna - Czy istnieje w ramach spó³ki / organizacji specjalna jednostka 
organizacyjna ukierunkowana na dzia³ania finansowe z doœwiadczeniami z narzêdziami 
finansowymi?

Poziom wykszta³cenia, doœwiadczenia zawodowe w dziedzinie finansowej 

TAK NIE   

6. Klient osoba fizyczna - Czy ma Pan / Pani d³u¿sze (co najmniej 2 letnie) doœwia-
dczenie zawodowe w dziedzinie us³ug finansowych? 
Klient osoba prawna - Czy w ostatnim czasie osoba upowa¿niona w imieniu spó³ki / 
organizacji zlecaæ polecenia wykonuje lub wykonywa³a w dziedzinie finansowej?

                                                                                                     TAK NIE   
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Firma AKCENTA CZ, a.s., zgodnie z postanowieniami § 15 Ustawy nr 256/2004 Dz. U. Republiki Czeskiej, o przedsiêwziêciach na rynku kapita³owym, w brzmieniu póŸniejszym przepisów (dalej „Ustawa”), g³ównie 
postanowienia § 15h i 15i Ustawy, powinna poprosiæ Klienta o udzielenie informacji o niezbêdnej wiedzy specjalistycznej oraz doœwiadczeniach Klienta w sferze inwestycji. Firma postêpuje w ten sposób, korzystaj¹c z 
niniejszego Kwestionariusza Inwestycyjnego. Informacje, o których udostêpnienie Firma prosi Klienta w niniejszym Kwestionariuszu Inwestycyjnym, s³u¿¹ do tego, ¿eby Firma podczas œwiadczenia us³ug inwestycyjnych 
oraz przygotowania oferty narzêdzi inwestycyjnych mog³a postêpowaæ jak najbardziej kompetentnie, honorowo i sprawiedliwie a g³ównie w najlepszym interesie Klienta.

Pytania w Kwestionariuszu Inwestycyjnym
W ten sposób Firma prosi o, w nawi¹zaniu do ww. powodów, pe³ne, dok³adne oraz prawdziwe udzielenie odpowiedzi na nastêpuj¹ce pytania. Jeœli Klient w ogóle nie rozumie danego pytania lub nie jest pewien jego zna-
czenia lub sformu³owania, Firma udzieli mu wszelkich niezbêdnych wyjaœnieñ. Wszelkie pytania dotycz¹ specyfiki zakresu us³ug inwestycyjnych œwiadczonych przez Firmê AKCENTA CZ, a.s. Jeœli Klient jest osob¹ praw-
n¹, nale¿y, odpowiadaj¹c na pytania, traktowaæ Klienta jako osobê prawn¹.

Wiedza specjalistyczna i doœwiadczenia w sferze inwestycji

KWESTIONARIUSZ INWESTYCYJNYZa³¹cznik nr 6
(dalej „Za³¹cznik”)

Klient                                                                                                     

Oœwiadczenie Klienta:
Oœwiadczam, ¿e wszystkie wy¿ej wymienione dane s¹ aktualne, 
a zobowi¹zujê siê niezw³ocznie informowaæ spó³kê AKCENTA CZ, 
a.s. o jakichkolwiek zmianach dotycz¹cych tych danych. (Na 
pytania zawarte w Kwestionariuszu Inwestycyjnym nie chcê 
odpowiadaæ – a jestem œwiadomy/a tego, ¿e bez udzielenia 
informacji zawartych w tym kwestionariuszu Spó³ka jako 
Handlowiec z Papierami Wartoœciowymi, nie bêdzie mog³a nie 
bêdzie mog³a prawid³owo ceniæ odpowiednoœæ udzielanych 
us³ug i oferowanych transakcji. 

Klient:

W                                                                                         

Dnia:

Klient:

W                                                                                         

Dnia:

Funkcja:

Imiê i nazwisko:

Funkcja:

Imiê i nazwisko:
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OCENA KWESTIONARIUSZA 
INWESTYCYJNEGO

Za³¹cznik nr 7
(dalej „Za³¹cznik”)

Klient                                                                                                     

Na podstawie informacji, których Klient udzieli³ Firmie za pomoc¹ Kwestionariusza Inwestycyjnego, 
Firma oceni³a wiedzê specjalistyczn¹ i doœwiadczenia Klienta w sferze inwestycji i podaje Klientowi na 
poni¿szej liœcie przegl¹d rodzajów narzêdzi inwestycyjnych, które s¹ dla Klienta, z perspektywy jego wied-
zy specjalistycznej oraz doœwiadczenia odpowiednie i nieodpowiednie:

a) walutowa transakcja na rynku kasowym ODPOWIEDNIA / NIEODPOWIEDNIA

b) walutowa transakcja terminowa typu forward ODPOWIEDNIA / NIEODPOWIEDNIA

c) walutowa transakcja typu swap  ODPOWIEDNIA / NIEODPOWIEDNIA

Jeœli Firma otrzyma od Klienta dyspozycje w zwi¹zku z jednym z ww. nieodpowiednich narzêdzi inwesty-
cyjnych, zgodnie z Ustaw¹, poinformuje Klienta, ¿e dane narzêdzie inwestycyjne, ew. œwiadczenie danej 
us³ugi inwestycyjnej, nie jest dla Klienta odpowiednie, i ¿e realizuj¹c tak¹ dyspozycjê, Klient wystawia siê 
na ryzyko, które wykracza poza jego wiedzê specjalistyczn¹ oraz doœwiadczenia. Oznacza to, ¿e Klient nie 
musi byæ w stanie danego rodzaju ryzyka, na skutek niewystarczaj¹cej wiedzy specjalistycznej i doœwiad-
czeñ odpowiednio oceniæ i próbowaæ zmniejszyæ ich mo¿liwe rezultaty. W ten sam sposób Firma poinfor-
muje Klienta równie¿ w sytuacji, kiedy nie bêdzie w stanie oceniæ przydatnoœci narzêdzi inwestycyjnych 
ew. œwiadczenia us³ug inwestycyjnych, jeœli Klient odmówi³ Firmie podania informacji dot. swoich wiedzy 
specjalistycznej i doœwiadczeñ.

Aby wyjaœniæ w¹tpliwoœci, podkreœla siê, ¿e niniejsze ostrze¿enie zg³asza siê Klientowi w zwi¹zku ze 
wszelkimi opisanymi dyspozycjami z wyprzedzeniem i uwa¿a siê je za obowi¹zuj¹ce, równie¿ przez Firmê 
automatycznie powtarzane dla ka¿dej, przekazanej przez Klienta w przysz³oœci, dyspozycji dotycz¹cej nar-
zêdzi inwestycyjnych, które zosta³y ocenione jako nieodpowiednie. 

Jeœli Klient zdobêdzie wiedzê specjalistyczn¹ i doœwiadczenia dot. danego narzêdzia inwestycyjnego, 
które zosta³o powy¿ej ocenione jako nieodpowiednie, Firma zmieni przedmiotow¹ ocenê Kwestionari-
usza Inwestycyjnego w danej czêœci, wy³¹cznie na podstawie nowego uzupe³nienia Kwestionariusza 
Inwestycyjnego z inicjatywy Klienta; w ¿adnym razie Firma nie ma obowi¹zku aktualizowania Kwestio-
nariusza Inwestycyjnego jednostronnie.

Ostrze¿enie

Jeœli Klient odmówi³ udzielenia informacji wymaganych przez ww. pytania Kwestionariusza 
Inwestycyjnego lub nie udzieli³ ich w odpowiednim zakresie, Firma poinformuje Klienta, ¿e 
taka postawa uniemo¿liwia jej ocenê, czy œwiadczenie danej us³ugi inwestycyjnej, rady (infor-
macji) w zwi¹zku z narzêdziem inwestycyjnym lub prowadzenie transakcji przy wykorzystaniu 
narzêdzia inwestycyjnego w ramach us³ugi inwestycyjnej, jest odpowiednie wzglêdem wiedzy 
specjalistycznej i doœwiadczeniom Klienta, niezbêdnym do zrozumienia powi¹zanych ryzyk. W 
takim przypadku Firma uwa¿a dane narzêdzia inwestycyjne, ew. œwiadczone us³ugi inwestycyj-
ne za nieodpowiednie. 

Potwierdzenie Klienta                                                           
Firma, podczas oceny niniejszego Kwestionariusza Inwestycyjnego oraz jego aplikacji, wychodzi z infor-
macji, których udzieli³ jej Klient. Jeœli dane informacje przesta³yby byæ aktualne, Klient zobowi¹zuje siê 
do niezw³ocznego poinformowania o zaistnia³ym fakcie Firmy oraz do aktualizacji Kwestionariusza 
Inwestycyjnego. Firma nie bierze ¿adnej odpowiedzialnoœci za szkody powsta³e na niekorzyœæ Klienta, 

Oœwiadczam, ¿e przej¹³em(am), przeczyta³em(am) i rozumiem treœæ powy¿szych informacji jak równie¿, ¿e te informacje s¹ dok³adne i zgodne ze stanem rzeczywistym.

które s¹ wynikiem udzielenia przez niego niedostatecznych, niepe³nych, nieprawdziwych lub nieaktual-
nych informacji, stanowi¹cych treœæ Kwestionariusza Inwestycyjnego.

Tym samym Klient jednoznacznie potwierdza, ¿e Firma zapozna³a go z informacjami dotycz¹cymi g³ów-
nie:

Klient potwierdza, ¿e jest œwiadomy podanych informacji i pouczenia, rozumie je, ew. otrzyma³ wyjaœnie-
nia uzupe³niaj¹ce i zaakceptowa³ je, jednoznacznie zgadza siê z Polityk¹ Realizacji Dyspozycji, wraz z 
upowa¿nieniem Firmy do realizacji dyspozycji Klientów równie¿ poza regulowanym rynkiem lub wie-
lostronnym systemem handlowym. 

Tym samym Klient nastêpnie jednoznacznie potwierdza, ¿e przed podpisaniem danej Umowy dotycz¹cej 
œwiadczenia us³ug inwestycyjnych, Firma udzieli³a szczegó³owych informacji oraz wyjaœnieñ dotycz¹cych 
treœci przedmiotowego zobowi¹zania umownego oraz w sposób zrozumia³y wyjaœni³a istotê us³ugi 
inwestycyjnej, wraz z warunkami Umowy dotycz¹cymi œwiadczenia danej us³ug inwestycyjnej, i ¿e, w 
przypadku zainteresowania, mia³ do dyspozycji wystarczaj¹co du¿o czasu, ¿eby zapoznaæ siê z warunka-
mi Umowy.

Firma ostrzega Klienta, ¿e niektóre informacje obowi¹zkowo przekazywane Klientowi (g³ównie ww.), na 
ile jej to umo¿liwia treœæ Ustawy, udostêpnia te¿ do publicznej wiadomoœci na swoich stronach interne-
towych. Klient ma zawsze prawo otrzymaæ przedmiotowe informacje równie¿ na piœmie i w tej¿e formie 
bêd¹ zawsze do odebrania w odpowiednich oddzia³ach Firmy, jeœli Klient preferuje ten sposób udzielania 
informacji. Ostrze¿enie o zmianie zakresu przedmiotowych informacji Firma udzieli Klientowi zawsze na 
piœmie (g³ównie jako czêœæ sk³adowa raportów dot. kontraktów); w zwi¹zku z dostêpnoœci¹ zmienionych 
informacji obowi¹zuj¹ zasady wczeœniejsze. Informacje o charakterze osobistym Firma udostêpnia zaws-
ze wy³¹cznie samemu Klientowi.  

Nieod³¹czn¹ czêœci¹ niniejszej oceny jest w³aœciwy, uzupe³niony Kwestionariusz Inwestycyjny Klienta.

AKCENTA CZ, a.s. 

W                                                                                         

Dnia:

Klient:

W                                                                                         

Dnia:

Klient:

W                                                                                         

Dnia:

Funkcja:

Imiê i nazwisko:

Funkcja:

Imiê i nazwisko:

Funkcja:

Imiê i nazwisko:

Partner Handlowy / Przedstawiciel Handlowy na podstawie pe³nomocnictwa

a) jego zaklasyfikowania do danej kategorii Klientów;
b) pouczenie o ochronie Klienta zwi¹zanej z przedmiotow¹ kategori¹, wraz z prawem do za¿¹dania 

zmiany kategorii;
c) Firma jako dostawca us³ug inwestycyjnych oraz œwiadczonych przez ni¹ us³ug inwestycyjnych;
d) narzêdzi inwestycyjnych;
e) mo¿liwych rodzajów ryzyka, które mog¹ siê ³¹czyæ z us³ug¹ inwestycyjn¹ lub narzêdziem 

inwestycyjnym oraz ich mo¿liw¹ minimalizacj¹;
f) cennika Firmy;
g) zasad operowania maj¹tkiem Klienta i jego ochrony wraz z mo¿liwoœciami Funduszu 

Gwarancyjnego osób zawieraj¹cych transakcje na rynku kapita³owym papierami wartoœciowymi;
h) polityki realizacji dyspozycji;

I) polityki konfliktu interesów wraz z bodŸcami;
j) zasad sk³adania skarg i reklamacji.
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ZASADY KLASYFIKACJI KLIENTÓW

Zgodnie z ustaleniami § 15d akap. 1 pkt h) Ustawy nr 256/2004 Dz. U. Republiki Czeskiej, o przedsiêwziêciach na rynku kapita³owym, w obowi¹zuj¹cym brzmieniu (potem „UPRK”) firma AKCENTA CZ,a.s. jako osoba 
zawieraj¹ca transakcje na rynku kapita³owym (dalej „Firma“) wprowadzi³a nastêpuj¹ce zasady klasyfikacji swoich Klientów do poszczególnych kategorii (dalej „Zasady“). Niniejsze zasady zaczynaj¹ obowi¹zywaæ w 
dniu 1 wrzeœnia 2009r. 
Klientem jest ka¿da osoba fizyczna lub prawna (dalej „Klient“), której Firma, na podstawie zawartej Umowy Ramowej o realizacji kontraktów bezgotówkowych na obc¹ walutê oraz œwiadczeniu us³ug finansowych, œwia-
dczy us³ugi inwestycyjne (dalej „Klient“).
Dziêki klasyfikacji Klientów, Firma chce zapewniæ ka¿demu z nich odpowiedni stopieñ ochrony podczas œwiadczenia us³ug inwestycyjnych, w zale¿noœci od ich wiedzy jak i doœwiadczeñ w sferze inwestycji oraz ryzyka 
wi¹¿¹cego siê z inwestycjami w instrumenty inwestycyjne. Klasyfikacja Klientów nie ma bezpoœredniego wp³ywu na zakres us³ug inwestycyjnych œwiadczonych przez Firmê.
Klasyfikacja przebiega na podstawie oceny informacji udzielonych Firmie przez Klienta.

Klient                                                                                                     

KLASYFIKACJA KLIENTÓW
W celu œwiadczenia us³ug inwestycyjnych Firma dzieli swoich Klientów na nastêpuj¹ce kategorie:

1. Klient Profesjonalny (w³¹cznie z Klientem Profesjonalnym na ¿yczenie)
2. Klient Nieprofesjonalny (w³¹cznie z Klientem Nieprofesjonalnym na ¿yczenie)
3. Podmiot kwalifikowany (w³¹cznie z Podmiotem Kwalifikowanym na ¿yczenie)

Wobec Klientów podchodz¹cych pod kategoriê Podmiot Kwalifikowany Firma nie ma obowi¹zku przestr-
zegania zasad postêpowania wobec Klientów ustalonych w UPRK.
Klientom Profesjonalnym Firma nie œwiadczy takiego samego stopnia ochrony jak w przypadku Klientów 
Nieprofesjonalnych a to g³ównie w sferach:
��udzielania informacji Klientom;
��¿¹dania informacji od Klientów co do ich wiedzy specjalistycznej i doœwiadczeñ w celu oceny, czy 

dana us³uga inwestycyjna lub narzêdzie inwestycyjne jest dla Klienta odpowiednie lub w³aœciwe;
��przekazywanie raportów Klientom o przetwarzaniu i realizacji ich dyspozycji.
Firma gwarantuje Klientowi Nieprofesjonalnemu maksymalny, okreœlony przez przepisy prawne, stopieñ 
ochrony.
W przypadku, jeœli Klient nie zgadza siê z przeprowadzon¹ klasyfikacj¹ do danej kategorii Klientów, 
mo¿e za¿¹daæ od Firmy sprawdzenia przes³anek, z których wychodzono podczas procesu klasyfikacji. Kli-
ent ma prawo za¿¹daæ o przekwalifikowanie/przeniesienie do innej kategorii w warunkach podanych 
ni¿ej.

Klient Profesjonalny:
Za Klienta Profesjonalnego w brzmieniu § 2a UPRK uwa¿a siê:

(i) bank oraz instytucje obracaj¹ce pieniêdzmi elektronicznymi;
(ii) spó³dzielniê oszczêdnoœciow¹ i kredytow¹;
(iii) osobê zawieraj¹c¹ transakcje na rynku kapita³owym;
(iv) zak³ad ubezpieczeñ; 
(v) reasekurator;
(vi) firmê inwestycyjn¹;
(vii) fundusz inwestycyjny;
(viii) fundusz emerytalny;
(ix) osobê, która w ramach swojej g³ównej dzia³alnoœci przeprowadza sekuratyzacjê;
(x) osobê, która prowadzi interesy na w³asny rachunek przy wykorzystaniu narzêdzi inwestycyjnych 
w celu obni¿enia ryzyka (hedging) z tytu³u kontraktów przy wykorzystaniu instrumentów inwestycyj-
nych okreœlonymi w ustaleniach § 3 akap. 1 pkt d) do k) i dane czynnoœci nale¿¹ do jej g³ównych dzia-
³añ;
(xi) osobê, która prowadzi interesy na w³asny rachunek przy wykorzystaniu narzêdzi inwestycyjnych 
podanych w ustaleniach § 3 akap. 1 pkt g) do i) UPRK lub towaru i dana czynnoœæ nale¿y do jej g³ów-
nych dzia³añ;
(xii) osobê prawn¹, która jest ma prawo gospodarowaæ maj¹tkiem pañstwa podczas gwarantowania 
zakupu, sprzeda¿y lub zarz¹dzania jego zobowi¹zaniami lub innymi aktywami, albo podczas 
restrukturyzacji firm handlowych lub innych osób prawnych z udzia³em skarbu pañstwa.
(xiii) osobê zagraniczn¹ prowadz¹c¹ podobn¹ dzia³alnoœæ jak jedna z osób wymienionych powy¿ej 
pod punktem (i) do (xii);
(xiv)pañstwo lub pañstwo cz³onkowskie wchodz¹ce w sk³ad federacji;
 (xv) Czeski Bank Narodowy (Èeská národní banka), zagraniczny bank centralny lub Europejski 
Bank Centralny;
 (xvi) Bank Œwiatowy, Miêdzynarodowy Fundusz Walutowy, Europejski Bank Inwestycyjny lub inna 
miêdzynarodowa instytucja finansowa; 
 (xvii) osobê prawn¹ za³o¿on¹ w celach handlowych, która, na podstawie ostatniego sprawozdania 
finansowego spe³nia przynajmniej dwa z trzech kryteriów, którymi s¹:

Za³¹cznik nr 8
(dalej „Za³¹cznik”)

 ca³kowita wysokoœæ aktywów odpowiadaj¹ca kwocie przynajmniej 20 000 000 EUR,
 roczny obrót netto odpowiadaj¹cy kwocie przynajmniej 40 000 000 EUR,
 w³asny kapita³ odpowiadaj¹cy kwocie przynajmniej 2 000 000 EUR,
 (xviii) osobê zagraniczn¹ za³o¿on¹ w celach handlowych, która spe³nia warunki podane w przypadku 
osób w punkcie (xvii).

(xix) Klient Profesjonalny na ¿yczenie (zobacz poni¿ej).

Zanim Firma zacznie œwiadczyæ Klientowi us³ugi inwestycyjne, musi go poinformowaæ o tym, ¿e na pod-
stawie informacji, których im udzieli³, uwa¿a go za Klienta Profesjonalnego. Klient Profesjonalny mo¿e 
na piœmie za¿¹daæ od Firmy, ¿eby postêpowa³a z nim jak z Klientem Nieprofesjonalnym – z tego podania 
musi jednoznacznie wynikaæ, o jaki kontrakt lub kontrakty przy wykorzystaniu instrumentów inwestycyj-
nych lub o jak¹ us³ugê inwestycyjn¹ chodzi.
Jeœli Klient Profesjonalny uwa¿a, ¿e nie jest w stanie w odpowiedni sposób oceniæ lub zarz¹dzaæ danym 
ryzykiem, ma obowi¹zek poprosiæ Firmê o przesuniêcie go do kategorii Klient Nieprofesjonalny (zobacz 
dalej). Jeœli Firma uwa¿a, ¿e Klient przesta³ spe³niaæ warunki kwalifikuj¹ce go do pierwotnej kategorii, 
ma obowi¹zek podj¹æ odpowiednie kroki.

Klient Nieprofesjonalny:
Za Klienta Nieprofesjonalnego Firma uwa¿a wszystkie osoby fizyczne lub prawne, którym œwiadczy us³ugi 
inwestycyjne a którzy nie s¹ Klientami Profesjonalnymi w wyjaœnionym wy¿ej znaczeniu.
Firma ma równie¿ prawo, bez stosownego podania, poinformowaæ Klienta Profesjonalnego, ¿e uwa¿a go 
za Klienta Nieprofesjonalnego, przy czym z tego komunikatu musi jednoznacznie wynikaæ, jakiego kon-
traktu lub przy wykorzystaniu instrumentów inwestycyjnych lub jakiej us³ugi inwestycyjnej to dotyczy.

Podmiot Kwalifikowany: 
Za Podmiot Kwalifikowany oznacza siê Klientów Profesjonalnych podanych wy¿ej w punkcie (i) do (vxi), 
wzglêdem których Firma nie ma obowi¹zku przestrzegania zasad postêpowania oraz obowi¹zków infor-
macyjnych podanych w ustaleniach § 15 do 15r UPRK, jeœli chodzi o œwiadczenie nastêpuj¹cych g³ów-
nych us³ug inwestycyjnych (us³ugi inwestycyjne ustalone w § 4 akap. 2 pkt a) do c) UPRK):

a) przyjmowanie i przekazywanie dyspozycji dotycz¹cych narzêdzi inwestycyjnych;
b) przeprowadzanie dyspozycji dotycz¹cych narzêdzi inwestycyjnych na konto Klient;
c) przedsiêwziêcia przy wykorzystaniu instrumentów inwestycyjnych na w³asny rachunek.

Za Podmiot Kwalifikowany uwa¿ana jest równie¿, jeœli z tym dos³ownie zgadza siê, równie¿ osoba fizycz-
na z miejscem zamieszkania lub osoba prawna z siedzib¹ w innym kraju cz³onkowskim Unii Europejskiej, 
w stosunku, do której, zgodnie z porz¹dkiem prawnym danego pañstwa cz³onkowskiego osoba zagra-
niczna, która uzyska³a pozwolenie danego pañstwa cz³onkowskiego na œwiadczenie us³ug inwestycyj-
nych, nie ma obowi¹zku bez stosownego podania, podczas œwiadczenia g³ównych us³ug inwestycyjnych 
podanych wy¿ej w punkcie  a) do c) wype³niaæ obowi¹zków podobnych do obowi¹zków informacyjnych 
ustalonym w § 15 do 15r UPRK, przy czym obowi¹zuje zasada, ¿e w przypadku zgody musi byæ z doku-
mentów jednoznacznie wynikaæ, którego kontraktu lub przy wykorzystaniu instrumentów inwestycyjnych 
lub jakiej us³ugi inwestycyjnej to dotyczy.
Firma wymaga od Klienta jednoznacznego potwierdzania, ¿e ten zgadza siê z zaklasyfikowaniem go do 
danej kategorii, w zakresie ogólnym lub tylko w przypadku poszczególnych kontraktów. Klient, który jest 
uwa¿any za Podmiot Kwalifikowany, ma prawo za¿¹daæ o przesuniêcie go do kategorii Klient Profesjo-
nalny/Klient Nieprofesjonalny. Z przed³o¿onego wniosku musi jednoznacznie wynikaæ, jakiego kontraktu 
lub kontraktów z narzêdziem inwestycyjnym lub us³ugi inwestycyjnej dany wniosek dotyczy. W innych 
przypadkach obowi¹zuje tryb dzia³ania dla kategorii Klienta Profesjonalnego.

Klient Profesjonalny na ¿yczenie:
Pod pojêciem Klienta Profesjonalnego na ¿yczenie rozumie siê:

(i) osobê, która na piœmie za¿¹da³a od Firmy, ¿eby postêpowano z ni¹ jak z Klientem Profesjonal-
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nym, na co Firma siê zgodzi³a i 

(ii) która spe³nia przynajmniej dwa z nastêpuj¹cych kryteriów: 
 ��za ka¿dy z ostatnich czterech kolejnych kwarta³ów przeprowadzi³a na danym rynku regulowa-
nym z siedzib¹ w pañstwie cz³onkowskim Unii Europejskiej lub w danym wielostronnym systemie 
handlowym prowadzonym przez osobê z siedzib¹ w pañstwie cz³onkowskim Unii Europejskiej, kon-
trakty przy wykorzystaniu instrumentów inwestycyjnych, którego dotyczy dany wniosek, w znacznym 
zakresie oraz przynajmniej 10 kontraktów w ci¹gu kwarta³u; 
 ��zakres jej maj¹tku tworzonego przez œrodki finansowe oraz narzêdzia inwestycyjne odpowiada 
kwocie przynajmniej 500 000 EUR;
 ��wykonuje przez okres przynajmniej jednego roku lub w zwi¹zku z wykonywaniem swojego zawo-
du, profesji lub stanowiska dzia³ania w sferze rynku finansowego, wymagaj¹cego wiedzy o kontrak-
tach lub us³ugach, których dany wniosek dotyczy.

Z wniosku Klienta musi byæ, prócz jego chêci, ¿eby postêpowano z nim jak Klientem Profesjonalnym, jed-
noznacznie wynikaæ, jakiego kontraktu lub kontraktów przy wykorzystaniu instrumentów inwestycyjnych 
lub jakiej us³ugi inwestycyjnej dany wniosek dotyczy. Wraz z tym wnioskiem nale¿y z³o¿yæ pisemne oœwi-
adczenie Klienta, w którym og³asza on, ¿e jest œwiadomy, ¿e:

 ��niniejsza zmiana mo¿e oznaczaæ stratê prawa do roszczeñ z tytu³u zagranicznego systemu 
zabezpieczaj¹cego, podobnego do systemu zabezpieczaj¹cego udzielanego przez Fundusz Gwa-
rancyjny osób zawieraj¹cych transakcje na rynku kapita³owym oraz
 ��obowi¹zki okreœlone w ustaleniach § 15 do 15r UPRK w zwi¹zku z Klientem Profesjonalnym 
Firma spe³nia w bardziej ograniczonym zakresie ni¿ w stosunku do Klienta Nieprofesjonalnego; o 
tych okolicznoœciach Firma ma obowi¹zek powiadomiæ Klienta, który wyst¹pi³ z wnioskiem o 
postêpowanie z nim jak z Klientem Profesjonalnym.

Firma mo¿e przedmiotow¹ zgodê udzieliæ dopiero po tym, jak bêdzie pewne, ¿e Klient, który za¿¹da³, 
¿eby postêpowano z nim jak z Klientem Profesjonalnym, spe³nia wszystkie, podane wy¿ej, warunki i posi-
ada, w zwi¹zku z kontraktem lub kontraktami przy wykorzystaniu instrumentów inwestycyjnych lub us³u-
g¹ inwestycyjn¹, których danych wniosek dotyczy, odpowiednie doœwiadczenia i wiedzê specjalistyczn¹, 
jest w stanie podejmowaæ samodzielne decyzje inwestycyjne i rozumie wszelkie zwi¹zane z tym rodzaje 
ryzyka. Dopiero potem Firma mo¿e danemu Klientowi udzieliæ swojej zgody na przesuniêcie go do kate-
gorii Klient Profesjonalny.
Firma ma obowi¹zek na bie¿¹co sprawdzaæ i regularnie oceniaæ, czy Klient, który zosta³ Klientem Profe-
sjonalnym na podstawie swojego wniosku, nie przesta³ spe³niaæ ustalonych warunków. 

Klient Nieprofesjonalny na ¿yczenie:
Klient Profesjonalny mo¿e w pisemnym wniosku za¿¹daæ od Firmy, ¿eby postêpowa³a z nim jak z Klien-
tem Nieprofesjonalnym. Z tego wniosku musi jednoznacznie wynikaæ, o jaki kontrakt lub kontrakty przy 
wykorzystaniu instrumentów inwestycyjnych lub o jak¹ us³ugê inwestycyjn¹ chodzi.
Klient Profesjonalny uwa¿a siê za Klienta Nieprofesjonalnego w zakresie kontraktów przy wykorzystaniu 
instrumentów inwestycyjnych lub us³ugami inwestycyjnymi, które uzgodni z Firm¹. Z takiej umowy musi 
jasno wynikaæ, o jaki kontrakt lub kontrakty przy wykorzystaniu instrumentów inwestycyjnych lub o jak¹ 
us³ugê inwestycyjn¹ chodzi. Jeœli taka umowa nie zosta³a zawarta na piœmie, Firma ma obowi¹zek 
wydaæ Klientowi, na jego wniosek, potwierdzenie o tym, o jaki kontrakt lub kontrakty przy wykorzystaniu 
instrumentów inwestycyjnych lub o jak¹ us³ugê inwestycyjn¹ chodzi. Firma powinna przychyliæ siê do 
tego wniosku.

Podmiot Kwalifikowany na ¿yczenie:
Za Podmiot Kwalifikowany na ¿yczenie rozumie siê Klienta Profesjonalnego, który spe³nia ustalone kryte-
ria i za¿¹da, ¿eby postêpowaæ z nim jak z Podmiotem Kwalifikowanym a Firma pozytywnie rozpatrzy ten 
wniosek. Z wniosku musi jednoznacznie wynikaæ, o jaki kontrakt lub kontrakty przy wykorzystaniu instru-
mentów inwestycyjnych lub o jak¹ us³ugê inwestycyjn¹ chodzi. Firma powinna przychyliæ siê do tego wni-
osku.
Podmiot Kwalifikowany mo¿e, w formie pisemnej, za¿¹daæ o przeniesienie go do kategorii Klient Profe-
sjonalny, wobec którego Firma przestrzega niektórych obowi¹zków informacyjnych. Z wniosku musi jed-
noznacznie wynikaæ, o jaki kontrakt lub kontrakty przy wykorzystaniu instrumentów inwestycyjnych lub o 
jak¹ us³ugê inwestycyjn¹ chodzi.
Podmiot Kwalifikowany uwa¿a siê za Klienta Nieprofesjonalnego, jeœli Firma go poinformuje, ¿e uwa¿a 
go za Klienta Nieprofesjonalnego. Przy czym z dokumentów musi jednoznacznie wynikaæ, o jaki kontrakt 
lub kontrakty przy wykorzystaniu instrumentów inwestycyjnych lub o jak¹ us³ugê inwestycyjn¹ chodzi w 
tym przypadku.
Firma ma prawo do wywi¹zania siê z obowi¹zków okreœlonych w ustaleniach § 15 do 15r UPRK równie¿ 
wobec Podmiotów Kwalifikowanych, wobec których, w przeciwnym razie, nie powinna mieæ takich 
obowi¹zków. Ponadto z takiego postêpowania musi jednoznacznie wynikaæ, o jaki kontrakt lub kontrakty 
przy wykorzystaniu instrumentów inwestycyjnych lub o jak¹ us³ugê inwestycyjn¹ chodzi.

Zasady informowania Klientów
Firma na bie¿¹co sprawdza i ocenia, czy Klient nie przesta³ spe³niaæ podanych kryteriów niezbêdnych do 
zaklasyfikowania go do danej kategorii.

Klient Profesjonalny oraz Podmiot Kwalifikowany maj¹ obowi¹zek poinformowaæ Firmê o wszelkich zmia-
nach, które mog³yby mieæ wp³yw na ich zaklasyfikowanie do danej kategorii. Jeœli ¿adna podobna infor-
macja nie zostanie udzielona Firmie, uwa¿a siê, ¿e Klient spe³nia wszelkie ustalone kryteria dla Podmiotu 
Kwalifikowanego lub Klienta Profesjonalnego, bez naruszenia podanego wy¿ej jakiegokolwiek obowi¹z-
ku Firmy co do bie¿¹cego sprawdzania i oceny, jeœli dane kryteria klasyfikacji zosta³y spe³nione. Jeœli 
Firma podejrzewa, ¿e Klient przesta³ spe³niaæ warunki niezbêdne do pierwotnej klasyfikacji, ma obowi¹-
zek podj¹æ odpowiednie dzia³ania.

Firma, prócz informacji podanych w ustaleniach § 15d UPRK ma obowi¹zek ka¿demu (równie¿ obecne-
mu) Klientowi udzieliæ informacji, w formie pisemnej lub na ka¿dym noœniku danych, który umo¿liwia 
przechowanie takich informacji tak, ¿eby mog³y byæ wykorzystywane przez odpowiedni okres, o tym, do 
jakiej kategorii Klientów zosta³ zaklasyfikowany (wraz z pouczeniem o prawie wnioskowania o zmianê 
klasyfikacji i ograniczenia ochrony, która jest z tym zwi¹zana).

Oœwiadczenie Klienta:
Oœwiadczam, ¿e przej¹³em(am), przeczyta³em(am) i rozumiem 
treœæ powy¿szych informacji.

Klient:

W                                                                                         

Dnia:

Klient:

W                                                                                         

Dnia:

Funkcja:

Imiê i nazwisko:

Funkcja:

Imiê i nazwisko:
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OŒWIADCZENIE 
O KLASYFIKACJI KLIENTA

Szanowny Kliencie,
Niniejszym, zgodnie z ustaleniami § 15d akap. 1 pkt h) Ustawy nr 256/2004 Dz. U. Republiki Czeskiej, o przedsiêwziêciach na rynku kapita³owym, w obowi¹zuj¹cym brzmieniu (dalej „Ustawa o przedsiêwziêciach na 
rynku kapita³owym“), informujemy, ¿e zosta³(a) Pan(i) na podstawie dostarczonych nam informacji zgodnie z ustaleniami §2a do 2d Ustawy o przedsiêwziêciach na rynku kapita³owym zaklasyfikowany(a) do katego-
rii: 

Klient                                                                                                     

Klient Profesjonalny

Klient Nieprofesjonalny

Podmiot Kwalifikowany

Wiêcej informacji dotycz¹cych poszczególnych kategorii, jak równie¿ warunki klasyfikacji do poszczególnych kategorii, podano w Zasadach Klasyfikacji Klientów, zawartych w Za³¹czniku nr 7 do Umowy Ramowej o rea-
lizowaniu kontraktów bezgotówkowych na obc¹ walutê oraz œwiadczeniu us³ug finansowych z dnia                                                                                         . 

Ponadto pozwalamy sobie poinformowaæ, ¿e zgodnie z ustaleniami § 2a i nast. Ustawy o przedsiêwziêciach na rynku kapita³owym oraz w warunkach tam podanych, ma Pan(i) prawo za¿¹daæ przeniesienia z kategorii o 
ni¿szym stopniu ochrony do kategorii o wy¿szym stopniu ochrony.

Oœwiadczenie Klienta:
Oœwiadczam, ¿e niniejsze Oœwiadczenie, jak równie¿ Zasady Klasyfikacji Klientów, przeczyta³em(am), rozumiem ich treœæ i zgadzam siê z 
zaklasyfikowaniem mnie do danej kategorii.

Za³¹cznik nr 9
(dalej „Za³¹cznik”)

AKCENTA CZ, a.s. 

W                                                                                         

Dnia:

Klient:

W                                                                                         

Dnia:

Klient:

W                                                                                         

Dnia:

Funkcja:

Imiê i nazwisko:

Funkcja:

Imiê i nazwisko:

Funkcja:

Imiê i nazwisko:

Partner Handlowy / Przedstawiciel Handlowy na podstawie pe³nomocnictwa


